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a disposizione dei Soci Rapporti Paese Atradius Europa Centrale, orientale e sud-orientale a 

cura di Atradius. 

 

Atradius ha pubblicato lõaggiornamento 2017 dei Rapporti Paese relativi allõEuropa centrale, orientale e 

sud-orientale: Bulgaria, Polonia, Repubblica Ceca, Romania, Russia, Slovacchia, Turchia, Ungheria. 

 

Le aziende che desiderano ricevere una copia gratuita della pubblicazione via e-mail possono richiederla 

alla Segreteria Aice (Tel. 027750320/1- Fax 027750329 - Email: aice@unione.milano.it). 

 

Ricordiamo le ultime pubblicazioni a disposizione dei Soci richiedibili presso la Segreteria Aice: 

 

¶ òBusiness Guide Export alimentare negli USAó (Not. 19 del 10  Novembre 2017) 

¶ òGlobal Collections Review Europe, Americas and Asia Pacificó (Not. 18 del 25  Ottobre 2017) 

¶ òVietnam  - Market Trends in the LUxury Goods Sector 2017ó (Not. 17 del 10 Ottobre 2017) 

¶ òRapporto Paese Atradius Medio Oriente e Nord Africaó (Not. 16 del 25 Settembre 2017) 

¶ òGuida sullõaccordo di libero scambio Eu-Vietnamó (Not. 15 dellõ11 Settembre 2017) 

 

 

 

 

mailto:aice@unione.milano.it
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ñInternazionalizzare lôimpresaò ¯ una guida pensata per fornire uno strumento di semplice com-

prensione ed utilizzo e vuole ñprendere per manoò gli imprenditori, accompagnandoli in un percor-

so strutturato per valutare come e con quali strumenti affrontare la sfida dellôinternazionalizzazio-

ne.  

La guida ¯ a disposizione gratuitamente per le aziende associate su richiesta presso la Segre-

teria Aice (tel 027750320/1 aice@unione.milano.it).  

mailto:aice@unione.milano.it
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Via libera del Parlamento Europeo alle nuove norme anti-dumping 

 

 

 

 

Nei giorni scorsi il Parlamento 

Europeo ha approvato in via 

definitiva norme pi½ stringenti 

per contrastare le importazioni 

da paesi terzi oggetto di 

dumping e sovvenzioni.   

Potranno essere innalzate 

barriere contro lôimportazione 

di beni a prezzi distorti da 

pratiche abusive poste in essere 

nei paesi extra UE in violazione 

di norme ambientali, sociali e 

del lavoro o da produzioni 

sovvenzionate dagli stati extra-

UE.  

 

Le principali novit¨ della nuova 

normativa sono le seguenti: 

 

- il dumping sociale e 

ambientale sar¨ preso in 

considerazione nel valutare le 

misure antidumping  

- la Commissione Europea 

monitorer¨ la situazione nei 

Paesi esportatori e le imprese 

dell'UE potranno basarsi sulle 

relazioni della Commissione 

per presentare reclami  

- non vi sar¨ alcun onere di 

prova supplementare per le 

imprese dell'UE nei casi di 

dumping, oltre all'attuale 

procedura  

- le piccole e medie imprese 

riceveranno assistenza nella 

gestione dei reclami,  

- tutte le parti interessate, in 

particolare i sindacati, potranno 

contribuire alle decisioni 

riguardanti le misure di difesa 

commerciale. 

 

Salvatore Cicu, Parlamentare 

Europeo e relatore della 

proposta di legge intitolata 

ñDifesa contro le importazioni 

oggetto di dumping e di 

sovvenzioni provenienti da 

paesi non membri dell'Unione 

Europeaò, nel suo intervento 

in aula ha dichiarato: ñAlla luce 

degli impegni presi dall'Unione 

Europea attraverso la strategia 

2020, che fa riferimento 

all'innalzamento del 75% del 

tasso di occupazione in Europa, 

dobbiamo porci un quesito. Il 

quesito importante ¯ se la 

politica commerciale svolga un 

ruolo centrale affinch® la 

crescita, la prosperit¨, 

l'occupazione e il 

mantenimento dello Stato 

sociale siano tutti elementi ad 

essa interconnessi. Io credo 

fortemente di s³. Infatti, milioni 

di posti di lavoro dipendono 

dall'agenda commerciale 

europea, cercando nuovi 

mercati all'estero e sicuramente, 

anche e soprattutto, definendo 

strumenti efficaci che tutelino 

la nostra industria europea. La 

questione che discutiamo oggi 

non ¯ solo se la Cina ¯ 

economia di mercato o non ¯ 

economia di mercato, ma 

piuttosto quella di capire se il 

nostro sistema europeo pu¸ e 

deve realizzare la condizione di 

dare regole che siano eguali per 

tutti e di dare regole che 

facciano partire tutti dallo 

stesso nastro di partenza, cio¯ 

una concorrenza equa e leale. 

Eô importante ricordare che 

l'industria europea occupa 34 

milioni di lavoratori nei nostri 

Stati membri, comprese 

centinaia di piccole e medie 

imprese, che tra il 2000 e il 

2014 la quota di produzione 

europea ¯ crollata dal 18 al 

15%, che tra il 2008 e il 2014 

sono andati persi 3,5 milioni di 

posti di lavoro.  

Cerco di indicare velocemente 

quali sono i passaggi fondanti 

della normativa. Innanzitutto, la 

possibilit¨ di continuare a 

utilizzare un metodo alternativo 

di calcolo del dumping rispetto 

a quello standard, il 

rafforzamento della definizione 

di distruzione significativa e 

con l'inserimento di criteri che 

finalmente diventano completi e 

forti, anche soprattutto al 

contributo del Parlamento 

rispetto alla valida proposta 

della Commissione, e che 

vanno nella direzione anche di 

dare un'apertura finalmente al 

sociale, all'ambiente e anche al 

passaggio dell'onere della 

prova, dove la dichiarazione 

della Commissione ¯ stata 

appunto quella che non ci 

saranno ulteriori aggravi a 

carico della nostra industria 

rispetto alla procedura, alla 

trasparenza e ai rapporti della 

Commissioneò. 

 

Le nuove regole anti-dumping 

entreranno in vigore a 

gennaio 2018, dopo 

lôapprovazione formale da parte 

del Consiglio dei Ministri del 

Commercio UE, prevista il 30 

novembre. 

La Commissione Europea 

aveva presentato la proposta di 

riforma del sistema di calcolo 

anti-dumping e anti sovvenzioni 

oltre un anno fa, in vista della 

scadenza fissata dal protocollo 

di accesso della Cina nel WTO 

(World Trade Organization) per 

il riconoscimento dello status di 

economia di mercato a Pechino. 

Un riconoscimento che la Cina 

ha sempre ritenuto automatico. 

Al fine di evitare futuri 

contenzioni lôUE ha deciso di 

seguire la strada 

dellôadeguamento delle proprie 

norme di difesa commerciale 

senza ñdiscriminazioniò. Per la 

prima volta a livello mondiale 

saranno imposte ai partner 

commerciali extra europei 

misure di conformit¨ agli 

standard sociali ed ambientali 

internazionali. 

 

Claudio Rotti 

 

 

 

Lõeditoriale 
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qui Aice 

Img Aice Academy 

Corso: E-commerce: strategie b2b e b2c 

Martedì, 28 Novembre 2017 ore 14.00 

 

E-commerce: strategie b2b e b2c ¯ lôultimo dei 4 corsi del programma 

di formazione digitale Web Academy organizzato da Aice, in collaborazio-

ne con Img Internet.  

- Come impostare e avviare con successo un progetto di vendita online?  

- Cosa sono e che peso hanno i marketplace?  

- Come fare commercio elettronico senza andare in conflitto con le rete di 

vendita tradizionali? 

 

A queste e altre domande risponde il corso della nostra Academy, in colla-

borazione con Netcomm, destinato a manager e imprenditori che vogliono 

conoscere come impostare e avviare le attivit¨ di vendita online, con un sito 

proprio o attraverso i marketplace. 

La partecipazione ¯ a pagamento. 

 

Il costo riservato ai soci Aice ̄ di ú 100,00 + IVA a partecipante. 

Il costo per i non soci ̄ di ú 150,00 + IVA a partecipante. 

 

Le iscrizioni dovranno essere effettuate esclusivamente online. 

 

Il codice sconto, riservato ai soci Aice ¯: IMG-AICE-2017 

 

PROGRAMMA 

 

Ore 13.30   Registrazione partecipanti 

Ore 13.45   Apertura lavori 

Ore 14.00   Introduzione 

 

P Comprendere la dimensione attuale dell'eCommerce BtoC e BtoB 

P Conoscere i principali strumenti e piattaforme a disposizione delle 

PMI 

P Capire come sviluppare il proprio export grazie ai Marketplace 

 

Pausa 15.00 

 

P Il mercato e-commerce in Italia e nel mondo: dati e tendenze 

P Come riorganizzare l'azienda per l'eCommerce 

P Il ruolo dei marketplace per l'export: sfide e opportunit¨ per le PMI 

 

Ore 17.30  Chiusura lavori  

Corso di indirizzo  

 

 

 

 

E-commerce:  

strategie b2b e b2c 
 

Marted³ 28 Novembre 2017 

ore 14.00 

 

Sala Colucci 

Corso Venezia, 47 - Milano 
 

Relatore:  

 

Giulio Finzi 

Segretario generale  

del Consorzio Netcomm  

 

La partecipazione ¯ a pagamento 

(max 15 partecipanti) 

 
Le adesioni saranno accettate sino  

ad esaurimento dei posti disponibili e 

sar¨ data conferma  

tramite e-mail 3 giorni  

prima dellôevento. 

 

    PER ISCRIZIONI ONLINE 
 

 

 

 
Per maggiori informazioni 

Segreteria Aice  

Dr.ssa Veronica Caprotti  

Dr. Giovanni Di Nardo 

tel. 027750320/1 

http://academy.imginternet.it/offerta-formativa/corsi/vendere-online-e-e-commerce.kl
http://academy.imginternet.com/Offerta-Formativa/Workshop/La-Pubblicita-Online.kl
http://academy.imginternet.it/offerta-formativa/corsi/vendere-online-e-e-commerce.kl
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First Egyptian Italian Women Business Forum 

Venerdì 1 Dicembre 2017 ore 9.30 

  

qui Aice 

  

First Egyptian Italian  

Women Business Forum 

 

Venerd³, 1 Dicembre 2017 

  
Unione Confcommercio 

Sala Colucci  

 Corso Venezia, 47 

Milano 

 

 

Sponsor 

 

 

 

 

 

 

 

Consolato Generale dôEgitto 

 a Milano 

e 

BWE21 

 

La partecipazione allôincontro  

¯ gratuita  per le aziende associate  
 

Le adesioni saranno accettate  

sino ad esaurimento  

dei posti disponibili e sar¨ data  

conferma tramite e-mail 3 giorni  

prima dellôevento  

 

PER ISCRIZIONI ONLINE 

 

 

 

 

Per maggiori informazioni:  

Segreteria Aice  

Dr.ssa Pierantonio Cantoni 

tel. 027750320/1 

 

La prima edizione del Business Forum, organizzato da Monzesi SRL, Consolato Generale 

dellôEgitto e BWE21, ¯ dedicato alla promozione della cooperazione tra imprenditrici 

Egiziane ed Italiane ed ha come scopo quello di facilitare le relazioni dôaffari tra i due pae-

si, con prevalente attenzione per i settori della moda e del tessile, cosmesi, finanza e nuove 

tecnologie. 

Il forum sar¨ presieduto dal Ministro Egiziano degli Investimenti e della Cooperazione 

Internazionale e ospiter¨ un panel di relatori che interverranno sui settori di principale inte-

resse, sia con interventi a carattere aziendale che istituzionale. 

 

In occasione dellôincontro verr¨ poi lanciata la seconda edizione del Forum che si terr¨ a 

Luxor nel Febbraio 2018. 

PROGRAMMA 

 

9.30 ï 10.20:  Participants registration 

10.20 - 11.00: Welcome Opening (greetings and opening speech) 

10.20 ï 10.25: Egyptian Commercial Consul. Mr. Ahmed Maghawry Diab 

 

10.25 ï 10.30: President of AICE, Cav. Dott. Claudio Rotti 

 

10.30 ï 10.35: CEO Monzesi. Maria Rita Rigamonti 

 

10.35 ï 10.45: Former President Italian Fashion Association, Cav. Dott. Mario Boselli 

 

10.45 ï 10.50: Euro MP Alessia Mosca (International Trademark Association) 

 

10.50 ï 11.00: Egyptian Minister of Investment & Intl Co-operation, Dr. Sahar Nasr 

 

11.30 ï 13.00 ï Session 1: FASHION AND TEXTILE INDUSTRY 

 

11.30 ï 12.00: Boselli Mario, Italia ed Egitto. per unôalleanza pan-euromediterranea 

 

12.00 ï 12.15: Marie Louise Bishara (panelist)  

 

12.15 ï 12.30: Dott.ssa Piera Solinas. Cottonforlife:una collaborazione tra Italia ed Egitto 

a sostegno del cotone egiziano  

 

12.30 ï 12.40: Mrs. Aida Zayed (head of technology center of the ministry)  

 

12.40 ï 13.00: Discussion 

Moderated by [John Shehata] 

 

13.00 ï 14.00: LIGHT LUNCH 

 

14.00 ï 14.30: Introduction to session 2 

14.00 ï 14.10: Introduction by Maria Rita Rigamonti  

14.10 ï 14.30: Deputy of Minister of Industry. Mrs Sherine El Sabagh 

 

14.30 ï 17.00 ï Session 2: DOING BUSINESS IN EGYPT  

14.30 ï 14.45: Irene Pessina (Monzesi Srl) Condivisione: strumenti per trasferire tecnolo-

gie 

14.45 ï 15.00: Yomna El Sheridy, President of BWE21 

15.15 ï 15.30: Valeria Gessaga, Aesthetic Medicine or Surgery 

 

15.30 ï  15.45: Dermatologist (contact of Solinas) 

 

15.45- 16.15: Key note speaker, Minister Dr. Sahar Nasr 

 
16.15 ï 17.00: Discussion, conclusion and information for the next day 

 

Moderated by [Ghada Darwish] 

http://www.aicebiz.com/it/associazioni/categoria/aice/it/formazione/seminari/iscrizione.html?corso=/it/associazioni/categoria/aice/it/formazione/seminari/items/0112
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Seminario: òTecniche di Supply Chain Managementó 

Lunedì 4 Dicembre 2017 ore 13.45 

 

Nello scenario globale, i nuovi modelli di business hanno reso pi½ com-

plessa la gestione dei flussi di merci e delle informazioni lungo la cate-

na logistica. Nello stesso tempo il mercato domanda alle aziende sem-

pre pi½ elevati livelli di servizio, di flessibilit¨ ed efficienza. Lôadegua-

mento della supply chain a questo contesto richiede nuove competenze 

per una gestione integrata dei flussi di approvvigionamento, di produ-

zione e di distribuzione nonch® per unôapplicazione delle tecniche di 

gestione pi½ adatte al settore di appartenenza. 

 

La giornata si sviluppa intorno ai seguenti temi: 1) Focalizzare i diversi 

aspetti della gestione di una supply chain; 2) Sviluppare le competenze 

per la gestione di una supply chain in ottica di servizio, flessibilit¨ ed 

efficienza; 3) Permettere di effettuare scelte di configurazione della 

propria supply chain per ottimizzarne i costi. 

 

PROGRAMMA 

 

13.45  Registrazione partecipanti 

 

14.00  Apertura lavori 

 

14.15  Eô sempre un buon momento per riorganizzare la propria           

supply chain 

 

Come scegliere i giusti partner. 

Cambia il mercato, evolve anche lôofferta di prestazione logi-

stica, la riduzione dei costi avviene sempre di pi½ attraverso 

partnership clienti/fornitori 

 

15.45  Pausa 

16.00  Come dare stabilit¨ e innovazione continua alla  propria  

            organizzazione 

 

Digitalizzazione dei processi logistici:  

un elemento imprescindibile per supply chain di successo.  

 

Quali KPI scegliere, come valutarli? La progettualit¨ ¯ lôu-

nica leva di crescita e di innovazione. Non esiste supply 

chain efficiente senza un elevato livello di informatizzazio-

ne e connessione con i propri fornitori 

 

17.00  Domande e discussione 

 

Seminario 

 

 ñTecniche di  

Supply Chain Managementò  

 

Luned³ 4 Dicembre 2017  

Ore 13.45 

 

Unione Confcommercio  

Sala Turismo 

Corso Venezia, 47  

Milano  

 

       RELATORE 
 

Luca Lanini 

Professore di Logistica e Supply Chain 

Management, Universit¨ Cattolica e  

Senior Consultant 

 

La partecipazione allôincontro  

¯ gratuita  per le aziende associate  
 

Le adesioni saranno accettate  

sino ad esaurimento  

dei posti disponibili e sar¨ data  

conferma tramite e-mail 3 giorni  

prima dellôevento  

 

PER ISCRIZIONI ONLINE 

 

 

 

 

Per maggiori informazioni:  

Segreteria Aice  

Dr.ssa Perino 

tel. 027750320/1 

 

http://www.aicebiz.com/it/associazioni/categoria/aice/it/formazione/seminari/iscrizione.html?corso=/it/associazioni/categoria/aice/it/formazione/seminari/items/0412
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Workshop: òLõinnovazione nei prodotti e nei servizi:  

scenario attuale e nuovi trendó 

Si ¯ tenuto il 25 ottobre 2017 il workshop ñL'innovazione nei prodotti e nei servizi: scenario attuale e nuovi 

trendò organizzato da Marketing e Innovazione Italia - la societ¨ promotrice del Premio Eletto Prodotto 

dellôAnno in Italia - in collaborazione con Aice (Associazione Italiana Commercio Estero).  

 

Simonetta Flores, AD di Marketing e Innovazione Italia, ha spiegato il ruolo fondamentale oggi 

dell'innovazione in tutti i campi che l'ha spinta, dallôedizione 2017, ad aprire il Premio Eletto Prodotto 

dellôAnno anche ai servizi.  

 

Tra i relatori del workshop Ermanno Brivio, Senior Consultant Shopper Insight IRI, ha spiegato tramite le 

ultime rivelazioni IRI, i nuovi trend sullôinnovazione nel largo consumo. Emerge un consumatore sempre 

pi½ consapevole nelle proprie scelte dôacquisto e sempre pi½ orientato al wellness. Il benessere ̄  infatti il 

nuovo dogma degli italiani: movimento fisico, alimentazione e tecnologia per stare bene e sentirsi in forma. 

  

Questi nuovi valori di consumo portano a maggiori opportunit¨ per i prodotti e i servizi premium. Infatti 

ben il 71% dei consumatori dichiara di essere disposto a pagare un premium price se il prodotto soddisfa 

pienamente le proprie esigenze (+5% rispetto allôanno scorso). Lôinnovazione oggi pi½ che mai risulta esse-

re la chiave di successo per lôindustria.  

 

Il workshop si ¯ tenuto nella sede Aice, associazione imprenditoriale senza scopo di lucro che da oltre 60 

anni rappresenta gli interessi delle aziende italiane nella loro attivit¨ sui mercati esteri e le assiste sulle pro-

blematiche doganali, sulla contrattualistica internazionale, sui documenti di trasporto e sui pagamenti inter-

nazionali.  

 

Lôevento ¯ stato anche lôoccasione per ufficializzare la collaborazione tra Aice e Prodotto dellôAnno: da 

questôanno, infatti, Marketing e Innovazione ¯ socio Aice, che a sua volta patrocina lôiniziativa. 

 

Il Premio Prodotto dellôAnno, nato in Francia 30 anni fa, ¯ giunto In Italia alla sua tredicesima edizione e 

valorizza le realt¨ imprenditoriali che pi½ hanno intuito, catalizzato e soddisfatto le attese del consumatore 

moderno, investendo sullôinnovazione.  

 

I prodotti/servizi sono eletti da pi½ di 12.000 consumatori attraverso la pi½ importante ricerca di mercato 

sullôInnovazione in Italia, strumento che permette alle aziende di conoscere lôopinione dei propri consuma-

tori, aiutandole a rispondere in modo sempre pi½ puntuale alle loro esigenze.   

 

  

qui Aice 


