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SEMINARI  

programma 2008 
 

La formazione costituisce, da tempo, uno strumento strategico per aumentare la 
qualificazione professionale dei lavoratori e la competitività delle imprese.  
Per facilitare il percorso che sta portando le imprese italiane ad internazionalizzarsi e 
fornire loro un supporto nel processo di apertura ai mercati stranieri, Aice organizza una 
serie di seminari ed incontri di approfondimento sulle seguenti tematiche: 
contrattualistica internazionale, scambi intracomunitari,  scambi extracomunitari, 
pagamenti e trasporti internazionali, tecniche di comunicazione.  
 
Le aziende interessate possono compilare la scheda indicando gli incontri a cui desiderano 
partecipare e  inviarla via fax alla nostra Segreteria (fax 02-7750329). 
 
SEDE DEI SEMINARI: Unione CTSP C.so Venezia 49, 20121 Milano 
 

I CONTRATTI INTERNAZIONALI DI DISTRIBUZIONE: ASPETTI CRITICI E 
GESTIONE DELLE CONTROVERSIE   -   20 Febbraio 2008  
Obiettivi: 
Presentare i vari elementi da considerare nella stesura del contratto, in un’ottica di prevenzione e di corretta 
gestione dei possibili conflitti fra le parti. Si esamineranno pertanto i contenuti delle principali clausole, con 
particolare riferimento alla legge applicabile ed al foro competente. Verrà inoltre affrontato il problema 
dell’indennità di fine rapporto, illustrando gli orientamenti legislativi e giurisprudenziali al riguardo in 
alcuni paesi europei ed extra-europei. 

 
 

CICLO DI INCONTRI SUGLI SCAMBI EXTRACOMUNITARI 
CERTIFICATI PER ESPORTARE IN CINA E RUSSIA   -    6 Marzo 2008   
Obiettivi: 
Il breve incontro intende approfondire la documentazione necessaria per l’esportazione delle merci in Cina e 
in Russia. In particolare la certificazione GOST per la Russia e la certificazione CCC per la Cina. 

 
 

INCOTERMS: LA SCELTA DEL TERMINE DI RESA DELLE MERCI   -   27 marzo 2008 
Obiettivi: 
Il seminario intende approfondire gli Incoterms, regole internazionali per l’interpretazione dei termini 
commerciali di consegna delle merci usati nelle vendite internazionali. La ripartizione dei costi e dei rischi 
nell’applicazione di ciascun termine. 

 
 

LE OPERAZIONI DOCUMENTARIE: CAD E LETTERE DI CREDITO   -    17 aprile 2008  
Obiettivi:  
Obiettivo del seminario è la completa analisi di tutti gli strumenti di regolamento del prezzo nel commercio 
con l’estero che utilizzano documenti. In particolare si presenteranno le caratteristiche e il funzionamento 
dell’Incasso Documentario e del Credito Documentario.  



CICLO DI INCONTRI SUGLI SCAMBI EXTRACOMUNITARI 
DEPOSITI IVA, DEPOSITI DOGANALI E CONSIGNMENT STOCK  -    8  Maggio 2008  
Obiettivi: 
Il breve incontro intende approfondire i vantaggi fiscali, contabili e amministrativi della gestione dei 
depositi. In particolare il deposito IVA in conto proprio e in conto terzi, il consignment stock e il deposito 
doganale. 

 
 

I CONTRATTI DI COMPRAVENDITA INTERNAZIONALE E LA RESPONSABILITA’ 
PER DANNO DA PRODOTTO DIFETTOSO   -   20 Maggio 2008  
Obiettivi: 
Analizzare i vari tipi di responsabilità a carico del venditore per i prodotti immessi in commercio. Si 
esaminerà pertanto la responsabilità contrattuale e legale relativa ai vizi dei beni venduti e si distinguerà tale 
responsabilità da quella extracontrattuale per i danni derivanti da difetti dei prodotti. Verranno inoltre 
suggerite alcune precauzioni da prendere, in un ottica di prevenzione e di corretta gestione delle possibili 
controversie in materia. 

 
 

CICLO DI INCONTRI SUGLI SCAMBI EXTRACOMUNITARI  
OPERAZIONI DI TEMPORANEA IMPORTAZIONE O ESPORTAZIONE  - 17 Giugno  
Obiettivi: 
Il breve incontro intende approfondire le possibilità per le aziende di importare e esportare 
temporaneamente  i propri prodotti in occasione di fiere, lavorazioni etc. In particolare il carnet ATA e i 
regimi di perfezionamento passivo e attivo. 

 
 

PERSONALITA' E COMUNICAZIONE. L'ARTE DI CAPIRE GLI ALTRI 
ATTRAVERSO I COMPORTAMENTI, LE PAROLE, I GESTI  -   Settembre 2008  
Obiettivi: 
La gestione delle “relazioni” impone ai managers di essere sempre più professionisti capaci di gestire con 
estrema  efficacia i processi comunicativi. Avere buone relazioni è sempre più una capacità richiesta in 
ambito lavorativo.  
L'obiettivo del workshop è quello di fornire strumenti e metodologie di pronta applicazione al fine di: 
Identificare velocemente la personalità dell'interlocutore. 
Riconoscere in anticipo il suo comportamento di base. 
Scegliere il canale comunicativo più efficace per evitare malintesi ed aumentare la reciproca comprensione. 
Conoscere ed interpretare il linguaggio corporeo come “elemento” di   comunicazione. 
Affinare la capacità di ascolto per  capire meglio l'interlocutore e dare adeguati segnali di comprensione 

 
 

IL MARCHIO COME LEVA INNOVATIVA DEL MARKETING  -   16 Ottobre 2008 
Obiettivo: 
L’iniziativa intende fornire un quadro essenziale di come dare e ricevere in licenza la proprietà intellettuale: 
marchi, brevetti e opere di design, attraverso l’illustrazione dei principi normativi di base e le procedure di 
registrazione. 
 

 

CICLO DI INCONTRI SUGLI SCAMBI EXTRACOMUNITARI 
CERTIFICATI DI ORIGINE NON PREFERENZIALI E  IL SISTEMA DELLE 
PREFERENZE GENERALIZZATE   -   13 novembre 2008 
Obiettivi: 
Il breve incontro intende presentare i certificati necessari per l’esportazione delle merci. In particolare i 
certificati di origine della Camera di Commercio, il sistema delle preferenze generalizzate con i relativi 
certificati : EUR1 - FORM A - ATR .   



 
 

SCHEDA DI INTERESSE (^) 
da rispedire via fax (02-7750329) 

 

 
Ragione sociale _____________________________________________________________ 
 
Telefono ______________       Fax _________________   E-mail ____________________ 
 
Persone interessate all’incontro (cognome e nome )  _____________________________________ 

 
Barrare le caselle dei seminari di interesse 
 
 I CONTRATTI INTERNAZIONALI DI DISTRIBUZIONE:  

 ASPETTI CRITICI E GESTIONE DELLE CONTROVERSIE  20 Febbraio 2008 

 

 CERTIFICATI PER ESPORTARE IN CINA E RUSSIA  6 Marzo 2008 

 
 

 INCOTERMS: LA SCELTA DEL TERMINE DI RESA DELLE MERCI  27 Marzo 2008 

 
 

 LE OPERAZIONI DOCUMENTARIE: CAD E LETTERE DI CREDITO  17 Aprile 2008 

 
 

 DEPOSITI IVA, DEPOSITI DOGANALI E CONSIGNMENT STOCK  8 Maggio 2008 

 
 
 I CONTRATTI DI COMPRAVENDITA INTERNAZIONALE E LA RESPONSABILITA’ PER 

 DANNO DA PRODOTTO DIFETTOSO  20 Maggio 2008 

 

 OPERAZIONI DI TEMPORANEA IMPORTAZIONE O ESPORTAZIONE  17 Giugno 2008 

 
 
 PERSONALITA' E COMUNICAZIONE. L'ARTE DI CAPIRE GLI ALTRI ATTRAVERSO I 

 COMPORTAMENTI, LE PAROLE, I GESTI  Settembre 2008 

 
 

 IL MARCHIO COME LEVA INNOVATIVA DEL MARKETING  16 Ottobre 2008 

 
 
 CERTIFICATI DI ORIGINE NON PREFERENZIALI E IL SISTEMA DELLE PREFERENZE 

 GENERALIZZATE  13 Novembre 2008  
 
(^) Informativa. Ai sensi dell’Art. 13 del D.Lgs. 30 Giugno 2003 n.196, recante disposizioni a tutela delle persone e di altri soggetti rispetto al 
trattamento di dati personali si informa che i dati che verranno forniti all’Aice (Associazione Italiana Commercio Estero) nell’ambito di questa 
iniziativa, saranno oggetto di trattamento svolto con o senza l’ausilio di sistemi informatici, nel pieno rispetto delle norme del D.Lgs.196/2003. Lo 
scopo della raccolta è finalizzato allo sviluppo dell’iniziativa sopra descritta e alla successiva elaborazione di statistiche per l’invio di informazioni 
relative ai nostri progetti. Il conferimento dei dati non è obbligatorio, tuttavia, in assenza dello stesso, non potranno essere effettuate le prestazioni di 
cui sopra. Titolare dei dati forniti è l’Aice (Associazione Italiana Commercio Estero). I dati forniti sono a Sua disposizione per l’eventuale 
cancellazione nonché qualsiasi correzione o modifica relativa al loro utilizzo. Con riferimento alla comunicazione fornitami, autorizzo l’Aice 
(Associazione Italiana Commercio Estero) al trattamento dei miei dati personali.   
 
Data ____________                                                        Firma _____________________________ 


