
Ricerca partner (sia per importatori che per esportatori) e missioni 
imprenditoriali personalizzate in Russia, Brasile, Messico 

 
Aice, grazie alla collaborazione con PROMOS - Camera di Commercio di Milano, ha attivato 
per l’anno 2008 un nuovo servizio a condizioni di favore per fornire agli associati 
opportunità d’affari  concrete, attraverso la ricerca personalizzata di potenziali partner 
(importatori, distributori, agenti, clienti finali, fornitori, produttori locali, contoterzisti ecc.), in 
tre mercati di grandissima importanza come Russia, Brasile e Messico. 

 
Il servizio consiste in una ricerca partner approfondita e nell’organizzazione di missioni 
imprenditoriali personalizzate nel Paese prescelto , con l’obiettivo di creare contatti d’affari  
con nuove controparti commerciali e industriali, e/o di sviluppare collaborazioni con 
aziende con cui si è già in contatto .  
 
Le attività previste dal servizio sono le seguenti: 
  
a. Ricerca di potenziali partner locali sulla base delle indicazioni fornite dall’azienda italiana, 

con redazione di un report completo contenente: i profili aziendali dettagliati delle imprese 
locali interessate al contatto con l’azienda italiana, i nominativi delle aziende contattate, 
eventuali risposte negative ricevute, informazioni generali sul settore merceologico, 
nonché qualsiasi altro tipo di informazione raccolta durante lo svolgimento della ricerca 
che possa essere ritenuta di utilità per l’azienda italiana; 

b. Predisposizione dell’itinerario della missione nel Paese prescelto (saranno privilegiate 
quelle città o regioni dove è concentrato il numero maggiore di potenziali partner locali 
selezionati); 
Organizzazione dell’agenda appuntamenti; 
Organizzazione logistica in loco (prenotazioni hotel e trasferimenti interni); 
Accompagnamento dell’azienda italiana e assistenza durante gli incontri; 
Interpretariato; 
Assistenza nella fase di follow up post-missione.  

 
Costi  
Grazie all’accordo di collaborazione in essere tra Aice e Promos, le aziende associate 
usufruiranno di un sensibile sconto (20/30%) sul costo del servizio. 
 
Modalità di erogazione  
Il servizio, che sarà erogato dagli uffici Promos di Mosca, San Paolo e Città del Messico, è a 
disposizione di tutte le aziende associate, siano esse interessate ad esportare, importare o a 
investire in Russia, Brasile e Messico.  
Le aziende interessate sono pregate di compilare il profilo aziendale di seguito riportato, 
allegando eventuale altra documentazione ritenuta importante per impostare la ricerca partner 
(brochures, cataloghi, campioni, descrizione dettagliata del progetto), e di inviarlo alla 
Segreteria Aice (C.so Venezia, 49 – 20121 Milano, fax 027750329, e-mail: 
aice@unione.milano.it). 
 
Nel più breve tempo possibile, l’azienda riceverà da Aice: 
 
- il preventivo di costo per lo svolgimento delle attività previste dal servizio; 
- la tempistica prevista per l’erogazione delle varie attività previste dal servizio; 



- le modalità di pagamento. 
 
Vantaggi 
La formula della ricerca partner più missione imprenditoriale personalizzata all’estero 
presenta molti vantaggi rispetto alle missioni collettive, soprattutto in Paesi particolarmente 
difficili dove la concorrenza è molto elevata e dove risulta più complesso individuare e 
selezionare le controparti più adatte. Ne citiamo solo alcuni: 
- possibilità di decidere in piena autonomia quando recarsi nel Paese prescelto (con le 

missioni collettive, per ovvie ragioni questo non è possibile), ma soprattutto di decidere 
quali città, aree, regioni visitare; 

- possibilità di contattare con largo anticipo i potenziali partner locali selezionati in modo 
da preparare al meglio gli incontri d’affari ed evitare perdite di tempo;  

- assistenza personalizzata durante l’intera durata del viaggio. 
 
Per ulteriori informazioni, Vi preghiamo di contattare la Segreteria Aice (Dr. David Doninotti, 
Tel. 027750320/1 – Fax 027750329, e-mail: aice@unione.milano.it). 
  
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



Aice 
Associazione Italiana Commercio Estero 

 

Ricerche partner e Missioni imprenditoriali personalizzate all’estero  
Anno 2008 

 
 

PROFILO AZIENDALE 
rispedire compilata via fax (027750329) o e-mail (aice@unione.milano.it) 

 
DATI AZIENDA 

 
Ragione sociale ____________________________________________________________________ 
 
Via, cap., località, provincia (sede operativa) _____________________________________________ 
 
Telefono ___________________________ Fax ___________________________________________ 
 
E-mail _____________________________ Sito web_______________________________________ 
 
C. F._________________________________ P. IVA ______________________________________ 
 
Riferimento (responsabile aziendale da contattare) 
 
Cognome e nome ___________________________________________________________________
  
Posizione in azienda _________________________________________________________________ 
 

CARATTERISTICHE DELL’AZIENDA 
 
Categoria di appartenenza:  
Agricoltura �   Artigianato �   Commercio �   
Industria �   Servizi �   Trasporti � 
 
Settore merceologico di attività:  
 
________________________________________________________________________________ 
 
Principali prodotti/servizi trattati dall'azienda:  
 
__________________________________________________________________________________ 
 
__________________________________________________________________________________ 
 
__________________________________________________________________________________ 
 
__________________________________________________________________________________ 
 
Classe di addetti: 
Fino a 9 �   Da 10 a 19 �   Da 20 a 49 �   
Da 50 a 99 �   Da 100 a 499 �   500 ed oltre � 



Classe di fatturato anno 2005 (mln di Euro):  
Meno di 1 �  Da 1 a 3 �  Da 3 a 5 �  Da 5 a 10 �  
Da 10 a 50 �  Da 50 a 100 �  Oltre 100 � 

 
ATTIVITA’ SUI MERCATI INTERNAZIONALI 

 
L’azienda esporta ? NO �     SI �   L’azienda importa ?  NO � SI � 
 
Principali Aree o Paesi di export   Principali Aree o Paesi di import  
     
__________________________________ ____________________________________ 
 
 
Tipologia di aziende con le quali la ditta opera abitualmente sui mercati esteri: 

 
__________________________________________________________________________________ 
 

RICERCA PARTNER E MISSIONE PERSONALIZZATA  
 
Mercato di interesse: 
 

Russia �   Brasile �   Messico �  
 
Descrizione dettagliata dei prodotti e/o servizi che l’azienda intende vendere oppure acquistare: 
 
__________________________________________________________________________________ 
 
__________________________________________________________________________________ 
 
__________________________________________________________________________________ 
 
__________________________________________________________________________________ 
 
________________________________________________________________________________ 
 
Opera già nel mercato di interesse ? 
�  Si �  No 
 
Se sì, da quanto tempo ? ____________________________________________________________ 
 
Con che tipo di struttura locale? 
�  Agente  �  Importatore  �  Joint-venture   
�  Fornitore �  Altro (specificare)___________________________________________ 
 
Quale è il Suo obiettivo principale ? 
 
- Identificare fornitori    �  
- Identificare importatori/distributori    �   
- Identificare agenti    �  
- Identificare clienti finali    �  
- Identificare partner industriali   �  
- Altro (specificare)    �  
________________________________________________________________________________ 



 
Descriva il profilo ideale delle controparti locali con cui desidera entrare in contatto: 
 
________________________________________________________________________________ 
 
________________________________________________________________________________ 
 
__________________________________________________________________________________ 
 
__________________________________________________________________________________ 
 
 
Indichi eventuali nominativi di aziende locali con cui ha già avuto contatti e che desidera non siano 
contattate in questa occasione:  
 

 
 
 
  
Indichi eventuali nominativi di aziende locali che desidera siano contattate in questa occasione: 
 
 
___________________________________________________________________________________  
 
 
Indichi eventuali altre informazioni utili per lo svolgimento della ricerca partner: 
 
 
 

 
  
Inviare ad Aice (C.so Venezia, 49 – 20121 Milano), documentazione illustrativa 
dell’attività aziendale (brochures, cataloghi ecc.) 
 
Data      Firma e timbro dell’azienda  
 
____________________   ___________________________ 
 
(^) Informativa. Ai sensi dell’Art. 13 del D.Lgs. 30 Giugno 2003 n.196, recante disposizioni a tutela delle persone e di altri 
soggetti rispetto al trattamento di dati personali si informa che i dati che verranno forniti all’Aice nell’ambito di questa iniziativa, 
saranno oggetto di trattamento svolto con o senza l’ausilio di sistemi informatici, nel pieno rispetto delle norme del 
D.Lgs.196/2003. Lo scopo della raccolta è finalizzato allo sviluppo dell’iniziativa sopra descritta e alla successiva elaborazione di 
statistiche per l’invio di informazioni relative ai nostri progetti. Il conferimento dei dati non è obbligatorio, tuttavia, in assenza 
dello stesso, non potranno essere effettuate le prestazioni di cui sopra.Titolare dei dati forniti è l’Aice. I dati forniti sono a Sua 
disposizione per l’eventuale cancellazione nonché qualsiasi correzione o modifica relativa al loro utilizzo. Con riferimento alla 
comunicazione fornitami, autorizzo l’Aice (Associazione Italiana Commercio Estero) al trattamento dei miei dati personali. 
 
Data                     Firma e timbro aziendale 
 
 
____________________                       ___________________________________ 

 


